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Erlebnisorientierter Vertrieb fir begeisterte Kunden

Im ImpulsCamp Vertrieb 2025 entwickeln Sie
moderne, erlebnisorientierte Verkaufsstrategien,
die Kunden begeistern und binden.

Erleben Sie den Einsatz von Kl, multisensorischen
Elementen und emotionaler Intelligenz, um
Beratungsgesprdche nachhaltig zu gestalten und
die Erwartungen lhrer Kunden zu Gbertreffen.

¥

t
15. und 16.09.2025 im EUROPA*PARK'

FREIZEITPARK & ERLEBNIS-RESORT



IMPULSCAMP pas konzept

Entdecken Sie eine auf Vertrieb im einzigartigen Umfeld des ImpulsCamps ,,Vertrieb 2025 — Erlebnis,
Begeisterung, Erfolg®. In einer Welt, in der sind, wird der
Fokus auf begeisternde, erlebnisorientierte Verkaufsgesprdche neu definiert.

Unser einzigartiges Training im Europa-Park bietet Ihnen die Méglichkeit, sich auf die

vorzubereiten. Tauchen Sie ein in ein Programm, das wie KiI-
gestitzte Beratung, Produkt- und Serviceintegration, multisensorische Elemente und emotionale Intelligenz kombiniert und
dabei praxisnahe Ansatze fir ein lebendiges Kundenerlebnis integriert.

Erleben Sie eine transformative Erfahrung, die die Anforderungen der heutigen Verkaufswelt reflektiert und Sie darauf
vorbereitet, lhre . Seien Sie dabeil

Zielgruppe: .
ngskrafte im Vertrieb,

Mitarbeiter und F'Lik'\ru
Vertriebstraine

INNOAKADEMIE 'I&PULSCAMP <owie jeder mit Interesse a

DIE EXPERTEN FUR INNOVATIVE WEITERBILDUNGEN BY INNOAKADEMIE

r und Coaches, .
n Ver’rriebsentwmk\ung




IMPULSCAMP zeie - nuTzen

= Eine neue, erlebnisorientierte Verkaufsstrategie fur positive Kundenerfahrungen schaffen.
=  Kundenerwartungen Ubertreffen: Strategien zur Einbindung von Begeisterungsfaktoren entwickeln.
ZIELE ®  Balance zwischen Produkten und Dienstleistungen: Guter und Services erlebbar machen.

= Kl und Emotionale Intelligenz: Den Einsatz moderner Technologie mit Emotionen verknipfen.

‘ ﬁ = Verbesserte Kundenbindung: Emotionaler Zugang fir intensivere Bindung.

= Personliche Verkaufsansdtze: Starkenorientierte, kreative Beratung.

NUTZEN e ;
= Effizienter KI-Einsatz: K| zur Steigerung der Beratungsqualitdt.

®*  Produktsicherheit: Kompetente Kombination von Produkten und Services fir Mehrwert.

INNOAKADEMIE APULSCAMP
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IMPULSCAMP inHaLte

N

INHALTE

Emotionale Erlebnisse im Verkaufsgesprdch schaffen
= Methoden zur Schaffung positiver emotionaler Erlebnisse im Kundengesprdch.

Einsatz von multisensorischen Elementen, um das Kundenerlebnis zu intensivieren.

Produkt- und Serviceintegration: Ein nahtloses Kundenerlebnis schaffen
*  Praktische Ubungen zur Verkniipfung von Produkt- und Serviceprédsentation

Vertrieb der Zukunft: Interaktive Technologien und Ki
= FEinsatz von Kl-gestitzten Tools zur Erleichterung der Beratung und des Vertriebs.

®  Praktische Ansdtze fir die Integration interaktiver Technologien wie Augmented Reality,
um Produkte und Dienstleistungen lebendig zu prdsentieren.

Emotionale Intelligenz, Vertrauen durch Authentizitat und Empathie fir bessere Kundenbindung

= Die vier Komponenten der emotionalen Intelligenz (Selbstwahrnehmung, Selbstmanagement, soziale
Wahrnehmung und Beziehungsmanagement) und ihr Einfluss auf die Kundenbindung.

*  Ubungen zur Stérkung der emotionalen Intelligenz.

= Strategien, um mit authentischer Kommunikation Vertrauven aufzubauen.

INNOAKADEMIE PULSCAMP
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IMPULSCAMP HveriDES TRAININGSKONZEPT

KICK-OFF IMPULSCAMP REVIEW
MEETING VERTRIEB 2025 SPRINT INDIVIDUELLES

> > DIGITAL < < > > EUROPA PARK < < > > DIGITAL << COACHING

08.09.2025 15.+16.09.2025 28.10.2025 > > OPTIONAL < <
14:00-16:00 GANZTAGS 14:00-16:00

Uberblick iber den
Aufbau der Module

INNOAKADEMIE PULSCAMP
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IMPULSCAMP bAs ERWARTET sIE

KICK-OFF-MEETING | DIGITAL
= Kick-Off-Meeting via WebEx
= Teilnehmerunterlagen zur Vorbereitung auf das ImpulsCamp

IMPULSCAMP | EUROPA PARK
= 2 innovative Trainingstage in einem Seminarraum im Europa Park Resort
= Arbeitsunterlagen in gedruckter und digitaler Form
= Zutritt zum Europa Park zu Team-Challenges an allen Tagen
=  Drei-Gang-Meni zur Mittagspause an allen Trainingstagen
= Auswahl aus Hei3- und Kaltgetranken wdhrend des Trainings

REVIEW-SPRINT | DIGITAL
= Sprint zum Praxistransfer der Trainingsinhalte via WebEx
= Teilnehmerunterlagen zur Nachbereitung des Camps

INNOAKADEMIE PULSCAMP
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lhre Investition:

995,00 €

2zgl. 19 % MwSt.




IMPULSCAMP toreioprion

ZIMMERKONTINGENT IM HOTEL COLOSSEO IM EUROPA-PARK

Wir haben fir Sie exklusiv ein Zimmerkontingent im 4 Sterne Superior-Hotel ,,Colosseo” reserviert. Sie haben die Wahl
zwischen zwei oder drei Ubernachtungen im Einzelzimmer mit Frihstiick. Bitte vermerken Sie Ihren Ubernachtungswunsch im
Buchungs-Formular. Alternativ haben Sie auch die M&glichkeit eine Unterkunft auBerhalb des Europa Parks selbst zu buchen
oder téglich anzureisen. Weitere Informationen zum Hotel Colosseo finden Sie unter europapark.de /colosseo.

COLOSSEO
* % % X

Superior

im EZ incl. Frihstuck:

Preis je Nacht i

DT e 176,00 €
incl. MwSt
INNOAKADEMIE IMPULSCAM |
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TEILNEHMERSTIMMEN mruiscamps 2024

Mich zu und nicht zu langweilen ist

Ich habe dafir nur ein Wort: RN etidas wirklich nicht einfach. Dies Gber 3 Tage hinweg und

als beglickend erlebte Gefihl eines mentalen auch noch bis HelIRNKIERWNIetdl zu schaffen ist eine

Zustandes volliger Vertiefung (Konzentration) und wahre [JYSEISIEY. Ich danke euch und auch allen
restlosen Aufgehens in einer Tatigkeit (Absorption),

Teilnehmern fir diese unvergessliche Erfahrung.

Hkrass #geil #mega #Hultra #Hunfassbar,

die wie von selbst vor sich geht.

Anders kann ich mir nicht erkldren, wie wir die ersten
Y Mol Wvoller Schaffenslust und Konzentration

12h-16h an unseren Themen gearbeitet haben... OO, L ous der Komfortzone

Vielen Dank fir dieses [oqeu i NVals BRI seinesgleichen sucht. Nach dem Seminar ist vor dem
IIsJIHeliils] - ich bin voller Erkenntnisse und Ideen

g Seminar: HeiBBt auch wenn das Seminar vorbei ist,
weiter zu wachsen.

beginnt die wahre Arbeit jetzt erst.

Ein fettes Danke an die ich bin immer
INNOAKADEMIE IMPULSCAMP noch total geflashty
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BENJAMIN MULLER | GESCHAFTSFUHRER & HEAD-TRAINER DES IMPULSCAMPS

Benjamin Mdiller ist ein erfahrener Vertriebscoach und Verkaufstrainer mit Spezialisierung auf
innovative Ansdtze im Vertrieb und der Fihrung. Neben Kinstlicher Intelligenz liegt sein Fokus
auf der digitalen bzw. hybriden Entwicklung im Vertrieb.

Mit Gber 20 Jahren Erfahrung im Bankvertrieb verfigt der Dipl.-Bankbetriebswirt Gber einen
reichen Erfahrungsschatz — sein Anspruch: 100 % Praxis. Und das gilt nicht nur im Finanzsektor.
Die 2021 gegrindete Innoakademie beschaftigt sich branchenibergreifend mit innovativen
Vertriebs- und Fihrungsthemen.

INNOAKADEMIE O PULSCAMP
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INNOAKADEMIE
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IMPULSCAMP

BY INNOAKADEMIE

lhr Ansprechpartner:

Benjamin Miller

Dipl.-Bankbetriebswirt
Zertifizierter Vertriebscoach
Geschaftsfihrer und Inhaber

Tel.: 0176/24680256
Mail: benjamin.mueller@innoakademie.de
Web: www.innoakademie.de

GS..IEI
GERMAN SPEAKERS
ASSOCIATION

PROFESSIONAL MEMBER

perisologl

®
OO
()

Persnlichkeits-
Modell

zertifizierter
Trainer




